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HVAD SKER DER I BALLERUP?

Der er flid og travlhed.
Laboratoriet er fyldt til randen
med forskelligt grej, s8 man dir-
ligt kan komme ind og ud af derene,
og de, der arbejder derinde, kan
ddrligt ha” hovedet ovenfor:

"RC 4000 +il Nordkraft, dataskzrme

til Storno og meget andet.
Her er 1lidt om de vigtigste pro-
Jekter:

Mesgage Switching System fil
PE-Data

Det drejer sig om et RC TOOO-
gystem med 2 pladelagre, 3 data-
skzrme, magnetbdnd og 64 trans-
missionslinier. Datatransmis-
sionen etableres bl.a. til @K-
Datas ITBM/360. Der er automatisk
telex-opkald, 19 lokale modtage-
stationer og 9 lokale sendere.

Udover forbindelse til Honkong
er et europzisk net under ud-
byegning. Systemet er defineret.
1. del skal tages i brug 1. nov.,
og systemet afleveres endeligt
den 15. maj 1973.

Busstyring — Stormo — Kgbenhavns

Sporveje — GHteborgs Sporveje

Dette er 2 RC T7000-opgaver, som
via Storno (fremstiller radio-
udstyret) skal forsyne hhv.
Eesbenhavns Sporveje og Gditeborgs
Sporveje med datamatiske trafik-
centraler, der skal dirigere bus-
trafikken i de to byer. I busserne
installeres radicer, som via mod-
tagerudstyr og dataskerme (RC’s
eget fabrikat) kommmnikerer med
trafikcentralerne., For RC er de

to opgaver stort set ens, mens

det for Stornos vedkommende bliver
noget sterre i G¥teborg, hvor

ialt 700 busser og sporvogne kom—
mer ind under systemet.

I Kebenhawn drejer det sig i
ferste omgang kun om 50 bussger —
det er dog tanken, at det med
tiden skal udvides.

RC’s andel i projektet (materiel +
programmel) er stort set ferdig
og afleveres en af dagene til
Storno.

RC 4000 til Kemigk Institut i

Arhue

I disse dage installeres pd Kemisk
Institut p& Arhus Universitet en
RC 4000, der skal lese mange og
helt forskelligartede opgaver sam-
tidig. Datamaten skal lobende over—
vige et rentgendiffraktometer og
andre apparater og tegne resulta-
terne p& en kurveskriver. Samtidig
kan kemikere og studenter anvende
anlagget til opgavelgsning og lign.,
alt imens RC 4000 fungerer som
terminal til Regnecentrets store
CDC 6400. .

RC leverer: En standard RC 4000
centralenhed, pladelager (RC 433),
telemultiplexer (RC 4124), en
magnetbindsstation (RC 749) nogle
Olivetti terminaler, en linieskriver
og en kurvetegner. Kemisk Imstitut
tilkobler selv: Rentgendiffrakto-
meter, Infrarpd-spektrometer og
Elektronspinresonansapparat.

RC 4000 — Nordkraft

er den daglige betegnelse for RC’s
hid$il mest omfattende proces-
styringssystem. Leverancen omfat-
ter sdvel programmel som materiel.
Den 1. marts 1972 foreld et digert
verk - "endelig systemrapport" -
son afglutning pd nedbrydnings- og
skitseprojekteringafasen. I midten
af' oktober 1972 gkal gemnemforelses—
fasen vere afsluttet. Vi skal da i
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henhold til kontrakien genmem-
fere den endelige preve pid pro-
gramsystenets duelighed i Nord-
krafts nye sektion 4 i ﬁlborg.
Det er Nordkrafts plan at lade
gektion 4 g8 i fast drift pd
forsyningsnettet i lebet af
fordret 1973. RC 4000-gystemet
~ skal altsd kere i 24-timers
drift fra dette tidspunkt.
Konfigurationen omfatter for-
uden basis RC 4000: tromlelager,
rapportekrivemaskiner, alfa-
mmmerisk og grafisk datasksrm,
tidsfolgemelder samt proces—
enheder for tilslutning af
ialt ca. TO0 analog indgange,
ca. 500 digitale indgange,

24 digitale udgange og 2
analoge udgange.

Installationen sker i ferste
halvdel af maj, hvorefter
leveringspreve aftholdes.

Nyt sterre pladelager til
RC 4000

Bt gterre og hurtigere plade-
lager (RC 4818) er under ud-
vikling - 4 gange si stori
som det gamle RC 433. Konitrol-
enheden til dette lager vil
kunne styre op til 8 plade-
lagre. Det ferste vil blive
leveret fra Ballerup i august,
sandsynligvis til Scanips,
Oslo.

Berta Hemmingsen
Ballerup




PLANLAEG NINGSAFDELINGENS

OPBYGNING ,OG FUNKTION

Planlzgningsafdelingen er en ny-
skabelse, som er opstiet samtidig
med etableringen af servicesek—
torens 3 regioner.

Afdelingen bestdr af en marketing-
afdeling og en systemafdeling, og
bemandingen er som felger:

Marketingafdeling

Dorthe Svenningsen (DS)
Ole Vibe Jespersen (OVJ)

Henning Dixner HD)

Palle Fischer PAF)
Systemafdeling

Dan E. Pedersen (pEP)

7

Herudover ex Niels Gyring-Nielsen
ansat som leder af Marketingafde-
lingen med tiltr=delse 1.5.
Gyring-Nielsen er HA, har en for-
tid indenfor s&vel markedsanalyse
som reklame og har sidst veret
salgskongulent hos IHM.

Undertegnede er leder af planlag-
ningsafdelingen stottet af afde-
lingens sekretzr Ulla Margrethe
Nielsen (UMN).

Den planlzggende aktivitet vil
falde indenfor koordinering af
salg og produktudvikling regioner-
ne imellenm.

Det er vasentligt, at vore kommende
standardprodukter defineres i en
dialog mellem salgsapparat og pro=-
duktionsapparat.

Som eksempel herpd kan nmvnes det
arbejde, der foregir mellem salgs-
gruppen (IH, JLJ og TIVIL) og SUS
(BS og FH) med skitsering af et
eventuelt kommende standardeystem

il produktions- og lageretyring.

Som deltagere i den salgskoordi-
nerende gruppe er udnzvnt en salgs-
leder i hver region. Det er 1LH,
OLEK og T i region 1, 2 og 3.

Udover mederne i denne koordinations-—
gruppe vil der fortsat blive afholdt
salgsledermeder, men disse undergir
en mindre forandring. Man vil frem-
over forsege at afholde 2-dages
neder evt. koncentreret om et
centralt emme.

Negte salgsledermpde er planlagt
den 20.-21. april.

Det kommende mpdeemne bliver On-line,

hvor man vil uddybe salgsgruppens
gnsker til systemet.

Ar'béj dsopgaver ~ Marketing

Analyser:

Marketing ndarbejder lsbende special-
analyser baseret pd ensker fra salgs-
gruppen. Af igangverende analyser
kan n=vnes, at PAF er ved at kori-
lzgge jern- og metalindusitrivirksom—
heder p& Sjzlland.

Analysen vil vise denne branches
sammensatning: om virksomhederne
er ordre- eller lagerproducerende,
antal ansatte ete.

Analysens primere formil er at damme
basis for et len-fremgted i denne
branche, men det formodes, at den
vil f& mere generel betydning.

En anden analyse omfatier banker og
sparekasser. Det er en landsdzkkende




analyse, der udferes i snsvert
samarbejde mellem Marketing og
bank-afdelingen i Sc-Aalborg.
Baggrunden for analysen er et
gnske om bredere markedsforing
af pengeinstitutsystemet.

Marketing er i demne forbindelse
_ved at udvikle salgsbreve, an-
noncer og brochuremateriale
sammen med LSS fra Aalborg.

Registrering

DS udarbejder mdnedligt en
"Salgsdel”, der viser salgs-
forlobet i de enkelte omrdder.
Salgsdelen viser, hvor mange
potentielle kunder, der er
registreret: kunder, kontaktet
eller henlagi, antal kunder i
produktvalgsfasen, tilbudsfasen,
acceptfasen m.m.

@vrige oplysninger om "Salgsdel™
findes i SYSTEMNOGLEN til MARKTS.
DS arbejder desuden dels med ind-
samling af materiale om konkur-
renter og disses produkier, dels
med oplysning om det potentielle
kundeunderlag i forskellige
brancher, virksomheder af en
bestemt sterrelse etc.

Alt dette er beskrevet i Konkur-
rentindex, s& hvis nogen censker
oplysninger af denne art, er DS
altid til disposition hermed. (Har
vi ikke de enskede oplysninger,
gkaffer vi dem gerne). I denne
forbindelse vil vi gerne opfordre
alle, der har relevante oplys-
ninger eller dokumentation om
konkurrenterne, til at indsende
materialet il Marketing, der
derefter videresender til de
enkelte centre,

Produktindex omfatter oplysninger

om RC-produkter, f.eks. hvilken do-

kumentation der findes for hvert

enkelt produkt, hvilke centre der
markedsfgrer de enkelte produkter
samt en kort omtale af konkurre-
rende produkter p& markedet.

Reklame og PR

Dette er primzri OVJ’s omrdde og
omfatter i grove trzk nedenstdende
funktioner: :

Tdvikling og produktion (eller
styring af samme) af tryksager
_(herunder datablade, brochurer, g
foldere etc.).

Udvikling af nye salgsanmoncer og
fremgtilling af annoncebudgetter

og indrykningsplaner, ammoncekontrol
og annonceregnskab.,

En mindre funktion er fremstilling
og ekespedition af stillingsannoncer.

Et andet punkt er planlmgning af og
deltagelse i messer og udstillinger
i Danmark, ligesom udarbejdelse af
presseinformation og andre "salgs-
texter" ligger hos OVJ.

Mange af disse funktioner udfores
normalt i samarbejde med lkunden .
dvs. en kontakitmand fra et center. @

I forbindelse med udvikling af
annoncer og (delvis) tryksager er
"reklameafdelingen” kommunikations-
led til RC‘s reklamebureau DANREKLA,
der deltager aktivt i planlsgning
af sterre salgskampagner (@konomisk
Styring og DALON).

Salgshjalpemidier

HD er her i gang med et projekt om—
kring minisystemer,

Det drejer gig om en systematiseret
samling af materiale om minidata-



mater o.l., ligesom der indgdr en

vurdering og omtale af de enkelte

maskinleveranderers salgsapparat,

salgsargumenter og andre relevante
oplysaninger.

Et andet projekt er AKT,.der er en
samling af RC Aftaler - Kontrakter -
Tilbud. AKT sgkulle gerne blive et

.godt verktej, der gor det lettere

og hurtigere at udarbejde "“person—
lige standardskrivelser".

HD deltager i arrangering af
kurser om f.eks. on-line og prod.
styring. Disse kurser afholdes,
inden produkterne gdr over i
markedsforingasfasen.

Et andet lgbende projekt er RC’s
&rsberetning 1971-1972, hvor HD
er projektleder for SCD’s indlag.

Vurdering af produktforsiag og

prispolitik

Marketing deltager i vurdering af
fremsatte forslag om udvikling af
nye produkter, ligesom vi i sam-
rdd med andre afdelinger vurderer
produkternes salgbarhed, udviklings—
omkostninger og forventede ind-
tegter.

Et eksempel herpd er det allerede
omrtalte produkitions- og lager-
styringsprojekt, hvor SUS og
Marketing er kraftigt involveret.
SUS har vurderet et forslag frem—
sat af salgsgruppen, og SUS og
salgagruppe er nu 1 fellesskab i
gang med at definere projektet,
bl.a. hvilke moduler der skal
indgd i systemet, implementerings-
rekkefglge etc.

Salgsgruppen og Marketing foreiager
prigfagtemttelse og vurderer
salgsmuligheder, og SUS vurderer
samtidig udviklingsomkositningerne
for projektet. .

P2 basgis heraf traffes sf beslut-
ning om, hvorvidt vi skal udvikle
og markedsfere systemet.

Marketing er desuden involveret i
gruppearbejde omkring centrale
emmer,

Ved fastlzggelse af vor on-line
politik benyttes samme fremgangs—
mide som ved prod. styring. Marke-
ting er for sjeblikket ved at ud-
vikle annonce- og brochuremateriale
il formdlet.

Marketing deltager ogsd i et pro-
jekt omk'ring tegnemaskinens an-
vendelse i de administrative syste-
mer, 88 man - i grafisk form - kan
fremstille en rzkke forskellige sta-
tigtikker, I mange tilfslde er en
grafisk afbildning at foretrakke
fremfor den traditionelle tabelform.

Arbejdsopgaver — Systemafdeling

Her foretages en vurdering af eksi-
sterende produkter og hjzlpeproce—
durer for at konstatere, om der ex
basig for at anvende dem i andre
centre.

I forbindelse hermed foretages en
vurdering af de gkonomiske konse—
kvenser ved omlazgning fra én maskine
til en anden.

Et eksempel herpd er de overvejelser,
der har veret omkring en maskinel -
omlazgning af salgsregnskab fra CDC
til RC 4000. En forudsztining herfor
var, at projektet ikke kravede en
sterre indsats og kunne gennemfores
vesentlig hurtigere end ved en mere
manuel omlegning.

Resultatet er, at det ikke vil vamre
lensomt at foretage en sfdan maskinel
omlagning til RC 4000.

Et andet projekt er en vurdering af




melighederne for at tilglutte
RC 4000 som terminal +il store,
externe datamater.

Der foregdr sdledes allerede
udvikling af programmel,. sd

RC 4000 kan tilsluttes CDC 6400
og Univac 1106.

En sidan terminaltilslutning vil

vere af stor interesse, ismr hvis
der til diese anl=g findes sysbte—
mer, som det vil vere lensomt for
RC at markedafere.

Poul Frost Larsen
Rialto




SMASYSLER | SC-ODENSE

Inden for militmeret har man, siden
jeg ved ikke hvormdr, anvendt simu-
leringsprincippet i form af krigs-
spil og lignende, hvor man pd
papiret kunne sl1& fjenden ihjel,

og preve en gang igen, hvis det
2ik skidt forste gang.

Med datamatens opstlen er det
blevet muligt at opastille og
virkeliggere simuleringsprocesser,
der bygger pd matematisk-stati-
stiske modeller, og et nariiggende
felt at preve dette pd er inden
for dagligdagens skonomiske kon-
lurrence virksomheder imellem.

RC-Odense har i samrdd med en
gtatsaut. revisor udviklet et
virksomhedsspil i moduler opbyg-
ning med henblik p& undervisnings-
formil.

Til orientering for de, der kender
modulerne, skal nsvnes, at be-
skrivelger m.v. ikke er "linet"
helt op, grundet manglende gko-
nomisk rygdskning herfor.

Virksomhedsspillet er udviklet
med det form#l at give deltagerme
indsigt i principper og problemer
i forbindelse med en ledelses
planlazgnings- og kontrolproblemer.

. Ved hjalp af datamaten kan man pd
f4 dage simulere en given virk=-
somheds gang, eksempelvis over en
ti-&rig periode, og delitagerne kan
f& indblik i beslutninger og konse-
kvenser, der i praksis ville tage
Ar at erfare.

De udviklede moduler er:
MODUL 611

en vare
et marked
produktionsenheder

MODUL_623

to varer
tre markeder
to maskintyper

MODUL 6238

to varer

tre markeder
to maskintyper
szlgere

Jeg begrenser mig til at omtale
MODUL 623, som anbefales afviklet
over 10 perioder, hvor de enkelte
hold (deltagere) fir tildelt hver
sin virksomhed, en rapport over
dennes status, sami salgsprognoser
for de kommende perioder.

Virksorhedens produktionsapparat
bestdr af fabrikationshaller samt
to maskintyper, hvorpd der kan pro-
duceres to forskellige varer. Disse
varer kan afsattes pd fre forskel-
lige markeder.

Ved hver periode skal de enkelte
hold tage beslutning vedr. felgende:

= udgifter til markedsanalyser
- udgifter til forskning og
produktudvikling




- udgifter til reklame

- investering i produkiions-
apparat

- produktionefasteztielse

- produkiionsoptimering

- prisfastszttelse

- fremtidsinvesteringer,

Udfra de enkelte holds beslut-
.ninger foretager datamaten en
konsekvensberegning, hvis re-
sultater hliver besluinings-

grundlag for felgende periode.

Formilet med simuleringsproces-—
serne er som navnt af padagogisk
art, for man har her mulighed
for at udbygge den tidligere ret
s8 traditionelle undervisnings-—
form med virkelighedsnzre eks~
perimenter, og straks og for-
holdsvis realistisk se resul-
taterne heraf.

Modulerme giver for deltagerme
indblik og erfaring i felgende:

- gruppearbejde

- langtidsplanlagning

~ analyse af virksomhedens data
- opstilling af diagnoser

- produktionsoptimering

- forudseenhed vedr. konkurrenter
- omkostningsanalysger
- afeziningsprognoser
— reklameproblemer

- salgsparametre

Spillet er meget larerigt, og det
anbefales at afsstte det i sterre
virksomheder og p& skoler.

Bent Wellendorf

Bervicecenbter-0Odense




LIDT OM 2650

Skal man tage alles meninger med
vedrprende den daglige drift af
en kegrselsafdeling, vil en bedem-
melse altid give divergerende
meninger, idet arbejdsomrddet er
s& mtort, at det vil vere umuligt
at dzkke det hele til alles til-
fredshed. Dette har man heldig-
‘vig indset i Odense, s& man pd
den baggrund kan tillade sig at
sige, at vor afdeling fungerer
nogeniunde $ilfredsstillende.

TUdover GIER 5 med 4 bidndstationer,
RC 2000, perf. og Anelex printer
har vi en RC 3000, som vi hiber
at f& brug for, ndr engang HJAa
fAr rystet en blackbox ud af
zrmet; den stdr nemlig overst pd
vores enskeseddel, -og det har den
gjort siden vi fik RC 3000 (til
minilen !) i 1969 - den har veret
lovet lige s lenge. Vi lever dog
stadig i hdbet om, at den en skenne
dag dukker op. Desuden har vi ter-
minal +il RC 4000, som anvendes
til uddanmelgesformil.

Maskinfejl kender vi si godit som
ikke p& GIER 5. Vi har haft to
mindre fejl pd 2 Ar. Derimod har
der veret en del mindre fejl pd
ydre enheder. )

Programfejl forekommer wel i alle
afdelinger. I sddanne tilfzlde
prever vi i Odense pd at leve op
til den service, "som vore kunder
med rimelighed forventer af os,

og med den hjzlpsomhed, der vises
fra vore programmerers side, er det
ikke vanskeligt for 2650 at have
tilfredese rutine-kunder. Vi kan
uden at fA sure miner at se rekvi-
rere hjelp degnet rundt.

I snit + lordag/sendag er anlagget
belagt ca. 60-T0%, s& vi er i stand
til at klare en yderligere belast-
ning med den nmuvarende kapacitet.

-

Desvarre er belmgningen ikke lige
fordelt, idet vore kunder pd sével
special-- som standardprogrammer
korer minedskprsler i ugen ca. den
6.-12, hver mined.

Administration, ekspedition og
kgrsler varetages af 2 mand i eks-
peditionen, 2 hulleoperaterer,

1 eftermiddagsbud samt 3 edb-
operaterer (som under' spidsbelast-
ning betjener GIER alle degnets
timer).

Der er fra flere mider blevet op—
fordret til jovnlige meder mellem
RC’s keraselsfolk, hvilket jeg
absolut tilslutter mig; dog er jeg
modstander af, at meder afholdes i
fleng som evt. adspredelse i det
daglige arbejde. Det er en ret be-
kostelig affere, idet vi jo skal
samles fra hele landet. Dog mener
jegs at sifremt mederne bliver rig-
tigh organiseret, er pengene givet
godt ud, idet der givetvis foregir
ting.i én afdeling, som andre med
fordel kan udnytte.

Dette var i meget store trsk, hvad
der foregdr i 2650. Lad os hdbe pd
et mode mellem kgrselsfolk, s8 vi
herved kan lazre af hinanden, hvad
der korsels- og ekspeditionsmessigt
tjener vore kunder og derigenmem
RC bedst. ) '

Holger Petersen

Odense
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EREHVERVSDANSK

Ingen kan benzgte, at vi ger nesten hvad som helst for at vare helt up-
to-date. Vi har s8ledes interesseret os meget for den moderne sprog-
udvikling og er i Iiaj grad blevet irriteret over, at nogle rundt om pi
kontorer stadig taler et hiblest gammeldags dansk. Eftersom hele dette
spergsmil hanger neje sammen med det frie erhvervslive muligheder for
at overleve, vil vi henstille til dem, som endnu ikke har lmrt é.’c tale
Yerhvervsdansk", at gennemgd nedenstiende gloseforrid:

- sig ikke tale med -~ sig kommnikere eller samtale med

- sig ikke butik - sig enhed

- sig ikke sperge - sig forespsrge

- sig ikke forhgje renten - sig tililpasse renten til markedet

~ gig ikke stor holdbarhed - sig hgj dursbilitet

~ gig ikke indblandet - sig involveret
- gig ikke dem p& toppen - sig hierakiet

- sig ikke ledelse ~ sig management
~ 8ig ikke medindflydelse - sig participation
- s8ig ikke lokal telefon - sin intern kommunikation

- sig ikke plan - gig level
- sig ikke at noget gir - sig at det funktionerer

—
- gig ikke meget 1idt - sig mini Q
- sig ikke meget - sig multi
- sig ikke opfindsom - sig kreativ
- pig ikke bedst - sig optimal
- gig ikke opfinde - sig innovere
- sig ikke at produktet er en god salgsvare - sig at
at De har flet response pd markedet

- gig ikke motiv - gig motivation
- gig ikke gnskeligt - sig désirabelt
- gig ikke at nogen er energisk - sig at han har "goV

- gig ikke direkter - sig cksckutive

- gig ikke fordele ~ sig allokere

verasnsaneaesller hvorfor ikke emigrere til Minnesota. Der taler de
endnu dansk nogle steder.




| PRERGE

Det forste mede i hestyrelsen er Endvidere vedtoges det, at JE

nu afholdt, og beatyrelsen har . gkulle forestd etableringen af
konstitueret sig pd felgende mide: administratorfunktionen, dvs.

at han og Kornelia Banyai, "Nelly",
Formand: Henning Dixmer, Rialto (HD) der er udpeget til administrator,

Weatformand: Jorgen Vissing-Nielsen, 53::.1:;3 3: rgr;;;ggigz’fgzruggmr;_

Rialto (JVK) ning og uddeling af medlemskort,
Kasserer: Rolf Poulsen, Rialto {RP) kontingentopkravning o.lign.

Sekreter: B(Eloqggszn Jensen, Ballerup Indmeldelse sker ved returnering
'®) af nedenstiende blanket i udfyldt
Menigt medlems ‘Eex?en Bgede, Rialto og underskrevet stand til:
JE

Kornelia Banyai

P8 den stiftende generalforsamiing Rialto, ver. 330

den 17.2.72 blev endvidere folgende

valgt som suppleanter til bestyrel- Indmeldelsesgebyr, kr. 10,-, vil

sens blive opkravet ved udlevering af
medlemskort. '

Jorgen Paltved, Rialto
Mogens Rasmussen, Rialto .
Palle Largen, Rialto Henming Dizmer

Rialto
Til revisionen blev valgt:
v ._. ___________________________
Palle Larsen, Rialto : ; g
Jorgen Paltved, Rialto INDMELDELSESBLANKET

Ruth Mortensen, Rialto som

suppleant Undertegnede indmelder sig herved i

RC-INDK@BSFORENING (indmeldelsesgebyr

P4 bestyrelsesmedet blev det ved-~ kr. 10,-)

taget, at Rolf Poulsen i den ind-
ledende fase skulle forestd etable-
ring, registrering, vedligeholdelse
og muldvarpning af forhandlere.
Alle henvendelser vedrgrende for-
handlere bedes derfor rettet Hil:

(Navn med blokbogstaver)

(Initialer) (Medarbnr.) (Afdnr.)

Rolf Poulsen, Rialto
t1f.: (01) 10 53 66 lokal 63%

(Undergkrift)

RP og JVN vil udforme et brev, der
gendes til alle potentielle for-
handlere. N8r en forhandler reagerer,
vil RP presse yderligere nogle pro-
center ud af ham.



GATTEKONKURRENCE

Tove Arm Aris har indsendt neden-
gtdende til en gamttekonkurrence
blandt lmserne.

Svarerne sendes til Circa, som fo-

ID =0

2LD:=LD + 1;

slet tzlleverker;
kredskanal 1ID;
£(ED);

Tryk(UD);

hop ud

FD=2 , EDA

—3aLD =0

ID:=LD + 1;

glet ta@llevarker;
amtkanal ID;

KKA(ID);

i:=o0;

ir=i + 1;

kredskanal (KEA(LD)+2i-2);
: £(ED);

Tryk (UD);

hop hvis_ID < 23 _

hop ud

relmgger dem for en Jjury bestdende
af CG + TA.

Blandt lesningerne udtages den bed-
gte og belennes med en flaske redvin.

D o

slet talleverker; Qﬂ%
kredskanal ID;

£(ED) ;

Tryk(UD);

hop ud

ID $ 0

slet tazllevaerker; (;)
amtkanal ID;

KEA (ID);

i:=0;

is=i + 1;

Kredskanal (EKA(ID)+2i-2);
£(ED);

Tryk (UD);

hop ud



B I T

Den 31.3.72 fratridie

Jens Ulrik Dalgaard
Alex Jessen

Birgit Nielsen
Frede Vinther
Benny G. Mortensen
Helle Egtorp

Den 15.4.72 fratrddte

Leif Swalgaard
Lene Fobian Hansen

Den 15.3%.72 tiltrddte
Ingrid Olsen

Alice Woer

Den 1.4.72 +iltrddte
Kaj Tyllesmen

Pia Jacobsen

Peer Petersen

Palle Jensen

Jenmida Pedersen

Den 15.4.72 tiltrddte

Inge Flanding
Gitte Damtoft Jensen

Den 1.5.72 tiltr=der

Birgit Sauer

Jette Borup Hansen

. Bjern Renshoff
Mogens Schmidt

Niels Gyring-Rielsen

Rialto
Renne
Glosgtrup
hus
Glostrup
Rialto

Glostxrup
Glostrup

Rialto
Rialto

Alborg
Skive

-Tredericia

Odense
Rialto

Glostrup
Glostrup

Arhus, Fiskergade
Sjmllandsbroen

Renne

Ballerup (efter orlov)
Marketing
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